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Postovani saradnici,

Za mnoge ljude u svetu, februar je mesec ljubavi.
Ukoliko zelite da obradujete voljenu osobu, mozete
Iskoristiti akcije | razne pogodnosti koje smo za Vas
pripremill.

Vise detalja potrazite na 8. strani.

ENERGETIX SERBIA
Energetix d.o.o.

11080 Beograd

Prve pruge 1D

Contact: Info pult
e-mail: info(@energetix.rs
tel: +381112016450

fax: +381112016471

ENERGETIX BULGARIA

Energetix Bulgaria

1404 Sofia

ul. Tulcha 46

Contact person: Nikola Rajak

e-mail: mail-nikolarajak@hotmail.com
tel: +359878804531

fax: +35929803929

ENERGETIX MACEDONIA
Energetix

Skopje

Bul. Kliment Ohridski 54-1/2
Contact person: Vlade Ristevski
e-mail: info[denergetix.com.mk
tel: +38923245454

fax: +38923235455

ENERGETIX BiH

CSV Optimus

71000 Sarajevo

Skenderija 42

Contact person: Olivija HadZiomerovi¢
e-mail: ohadziomerovic@csvoptimus.ba
tel: +38733559666

fax: +38733559665

S jubavlju, Energetix

ENERGETIX MONTENEGRO
Energetix d.o.o.

Podgorica

Balsica br.44

Contact person: Jovanka Duka
tel: +38220215101

fax: +38220215100
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Hllmenadzerii zvezde meseca

e Vera Mateovic

menadZer meseca januara

e Ljiljana Popovic

zvezda meseca januara
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Nisam verovala da se mozZe desiti da budem
menadzer meseca. Trudila sam se da potvr-
dim svoj status i to mi je bilo dovoljno. Niko ne
moze znati kako Ce da prode na listi menadze-
ra meseca, jer to zavisi i od drugih saradnika.
Ipak sam se tome veoma obradovala. Ako je
nesto doprinelo tome ovom uspehu, onda je
to sigurno kontinuirani rad sa saradnicima.
Meni je sigurno pomogla i najnovija prome-
na u marketing planu - ,,.Uslovni MD". Dobro
sam se posluzila time da motiviSem mnoge
saradnike i zajedno ostvarimo dobre rezul-
tate. Pored toga, redovno citam preporuce-
nu literaturu, Sto je takode doprinelo dobrim
rezultatima. Tako sam, recimo, pod utiskom
knjige koju sam poslednju procitala .Sreca

Zivim u Beogradu i po profesiji sam lekar. Vest
da sam postala zvezda meseca veoma me je
iznenadila. Nisam ocekivala da se za tako
kratko vreme koje sam provela u kompaniji
sa malom menadzerskom strukturom mogu
ovde naci. Svoje odusevljenje proizvodima
Energetixa prenosila sam svojim prijateljima i
poznanicima. Neki od njih su postali korisnici,
a neki su prepoznali poslovhu mogucnost, pa
su postali i saradnici. Ponosna sam na to Sto
su moji saradnici prihvatili sve savete i edu-
kacije visih sponzora i menadzera, bili radni
i vredni Sto je, na kraju, i donelo ovaj rezultat.

je navika” i sama donela odluku da ozbiljno
poradim na sebi kako bih stekla tu naviku, jer
samo srecni ljudi mogu biti dovoljno jaki i po-
zitivni da pokrecu druge.

Ovaj uspeh je plod timskog rada nase struk-
ture, jer u ovom poslu niko ne moze nista da
uradi sam. Posebno je vazan doprinos moje
sponzorke Dragoslave Tani¢, koja nas sve
nepogresivo vodi i podstice. Na kraju, ali ne i
najmanje vazno, veliki doprinos ovom rezulta-
tu dao je neko ko se mnogo ne eksponira, ali
znam da bez njegove podrske i nesebicne po-
moci kad god zatreba ne bih mogla da radim
ovaj posao. To je moj suprug Slavoljub, kojem
ovom prilikom mnogo zahvaljujem na svemu
Sto Cini za mene.

|zuzetno veliku zahvalnost moji saradnici i ja
dugujemo gospodama Mirjani Simonov i Gor-
dani Ili¢ koje veruju u nas i svu svoju energi-
ju, znanje, nesebicno nam prenose, uce nas,
savetuju i pomazu svim srcem. Bez njihove
pomoci ne bismo postigli ovaj uspeh.
Osecanje da su trud, upornost i istrajnost do-
veli do uspeha je izuzetno, ali nas i obavezuje
da budemo jos bolji i uspesniji, Sto - uz dobru
motivaciju i edukaciju - nece biti tesko. Moji
saradnici i ja i dalje ¢emo vredno uciti i raditii,
nadam se, ostvariti sve Zeljene ciljeve.



prolazni rezultati za

menadzera godine

prolazni rezultati za

zvezdu godine

aktuelni rezultatii

menadzera meseca

rezultati za

rezultati za
zvezdu meseca

1.  Nevenka Micic¢ 1.  Milanka Ratkovic Delevi¢ 1.  Vera Mateovic 1. Ljiljana Popovic¢

2. Radmila Pravilovi¢ 2. Dusanka Soski¢ 2. Slobodanka Antonijevi¢ 2. Margita Ivanovi¢ Stankovic¢
3. Verica BozZovi¢ 3. Nada Knezevi¢ 3. Mirjana Simonov 3. Slavica Savic¢

4. Vera Mateovic¢ 4. llona Revid 4. Magdolna Olah LoSonc 4. Jelena Janic

5. Mirjana Simonov 5. Katarina Petrovic¢ 5. Radmila Pravilovi¢ 5. Nada KneZevic¢

6. Sladana Dordevic¢ 6. Ljiljana Popovi¢ 6. Gordana Ili¢ 6. Vukman Belojevi¢

7. Mara Zecevi¢ 7. Margita lvanovi¢ Stankovi¢ 7. Valerija Rezi¢ Tot 7. Radmila Nikuli¢

8. Magdolna Olah LoSonc 8.  Gordana Mici¢ 8. Milena Burovski 8.  Ljubinka Kovacevi¢
9. Slobodanka Antonijevi¢ 9. Dragoslava Ostoji¢ 9. Dragoslava Tani¢ 9. Katarina Petrovi¢
10. Dragoslava Tani¢ 10.  Smiljana So¢ 10.  Vesna Mutavdzi¢ Vita 10. Bogdana Kosori¢
11.  Valerija Rezi¢ Tot 11.  Predrag Rajaci¢ 11. Marica Stankovi¢ 11. Rosa Stupar

12. Danka Maljkovi¢ 12. Ljubinka Kovacevi¢ 12. Slavica Jokovi¢ 12.  Stamena Bogdanovi¢
13.  Biljana Stefanovi¢ 13.  Slavica Savi¢ 13.  Branka Jeli¢ 13. Miorika Okolisan

14.  Zorica Carevic¢ 14.  Jelena Jani¢ 14. Nevenka Mici¢ 14.  Slavka Sijan

15.  Gordana Ili¢ 15.  Bogdana Kosoric¢ 15.  Lidija Paunovi¢ Spasic¢ 15.  Smiljana So¢

16.  Milena Durovski 16.  Slavka éijan 16. Irena Kelemen 16.  Emilija Nesi¢

17.  Vera Perovi¢ 17.  Dragica Aleksi¢ 17.  Danka Maljkovic¢ 17.  Aleksandra Ciri¢

18.  Slavica Jokovi¢ 18.  Timea Mendan Cilag 18. Radojka Milici¢ 18.  Mirjana Savicevi¢
19.  Branka Jeli¢ 19.  Vukman Belojevic¢ 19.  Jelica Gaci¢ 19.  Biljana Dordevic¢

20. Snezana Mitrovi¢ 20. Biljana Jelici¢ 20.  Jovanka Kapris 20.  Ljubica Nenadovi¢
21.  Vesna Mutavdzi¢ Vita 21.  Zorica Nesi¢ 21. Koviljka Milosevic¢ 21, Ljiljana Popovi¢

22.  Todor Carevic¢ 22.  Slavica Boni¢ 22.  Danica Maljkovi¢ 22.  Natasa Milicevi¢

23.  Zeljka Suboti¢ 23.  Radmila Nikuli¢ 23.  Mileva Kuki¢ 23.  Slobodanka Petrovi¢
24.  Danica Maljkovi¢ 24.  Zorica Stevi¢ 24, Verica Bozovi¢ 24.  DendiBer

25.  Svetlana Mitrovic¢ 25.  Silvia Stojanovi¢ 25.  Svetlana Mitrovi¢ 25.  Ljiljanalsi¢

26.  AnaHusar 26.  Stojanka Jankovi¢ 26.  Zeljka Suboti¢ 26.  Bistrica Pavlovi¢

27.  Marica Stankovi¢ 27.  Ana Kostadinovi¢ 27.  Mirjana Cvitanovi¢ 27.  Lela Stevanovi¢

28.  Koviljka Milosevi¢ 28.  Zoran Mijatovi¢ 28.  Mara Zecevic¢ 28.  Dusanka Soékic

29.  Ljiljana Ducanovi¢ 29.  Miorika Okolisan 29.  Biljana Stefanovic¢ 29.  Ljubisa Zari¢

30. Radojka Milici¢ 30. Rosa Stupar 30.  Mirjana Antonijevi¢ 30. Ljiljana Jorgic

naj-naj-naj za januar 2011.

najveca licna kupovina (VLK)
Bosiljka Marjanovic

najveca grupna kupovina (VGK)
Ljiliana Popovi¢

najvise uclanjenja

Slavica Savic¢

tri najprodavanija artikla

1. E0O1
2.177CU
3.DT002

februar 2012, h
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AREAMD

Margita Ivanovi¢ Stankovi¢

EXECUTIVE MD

Jelena Janic
Ljiljana Popovic¢

MARKETING DIREKTOR

Bosiljka Marjanovic¢
Radmila Nikuli¢
Slavica Savi¢
Natasa Kovacevic
Rosa Stupar
Ljubica Nenadovic¢
Vesna Savic¢

novi energetix direktorili
1. februar 2012.

Dobitnici iz fonda za razvoj menadZmenta

Gordana Ili¢
Radojka Milici¢
Dragan Tubi¢

februar 2012, h



Ml stimulacije i akcije

STIMULACLJA
ZA SPONZORE
| NOVE
MARKETING
DIREKTORE

Svaki saradnik koji u februaru licno uclani jednog ili viSe novih sarad-
nika koji ispune uslove za status marketing direktora, uslovnog (UMD])
ili trajnog (jednomeseénom kvalifikacijom), stie pravo na poklon iz
jedne od kategorija poklona:

- jedan uslovni marketing direktor — poklon iz kategorije 1;

- dva uslovna marketing direktora - poklon iz kategorije 2;

- tri uslovna marketing direktora - poklon iz kategorije 3;

- Cetiri uslovna marketing direktora - poklon iz kategorije 4;
- pet uslovnih marketing direktora - poklon iz kategorije 5;

- svaki trajni marketing direktor - poklon iz kategorije 5.

Ukoliko neko napravi veci broj UMD-a od navedenog broja, za svakog
dopunskog ce takode dobiti poklon, redosledom od kategorije 1 do ka-
tegorije 5.

AKCIJA
SANOVITA o

Svaki saradnik koji jednokratno kupi proizvode u minimalnoj vrednosti
od 120 bodova stice pravo na kupovinu jednog komada Kreme za ne-
Cistu i problematicnu kozu (artikal SV3018), po ceni od 1 boda. Na ovu
cenu primenjuju se vazedi popusti, a kupovina ulazi u promet. Ukoliko
neko kupi robu u vrednosti od 240 do 359 bodova, stice pravo na kupo-
vinu dva komada po ceni od 1 boda. Prakti¢no, na svakih 120 bodova
jednokratne licne kupovine stice se pravo na kupovinu jednog artikla
SV3018 po ovoj ceni.

Ova akcija se ne odnosi na saradnike koji kupe bilo koji set iz kataloga
SET-305.

d energetix magazin

Svaki saradnik koji bude promovisan u trajni status MD i viSi takode
stice pravo na poklon:

- marketing direktor - poklon iz kategorije 3;
- Executive MD - poklon iz kategorije 4;

- Area MD - poklon iz kategorije 5;

- Regional MD i viSi - poklon iz kategorije 6.

Ovi pokloni ne iskljucuju pravo na redovne poklone definisane Pravilni-
kom za promenu menadzerskog statusa.

Pokloni unutar jedne kategorije dodeljuju se po izboru firme. Spisak
poklona unutar svake kategorije moze se dobiti u firmi.

AKCIJA
,SET-305" o

Po prvi put, po akcijskim cenama, mozete kupiti artikle koji su bili u
katalogu za 2011. godinu, a nisu ostali u katalogu za 2012. godinu.
Cene su snizene za skoro 50%. U prodaji je 13 setova po jedinstvenoj
maloprodajnoj ceni od 305 bodova.

Ovo je prilika da, saradnici koji nisu dostigli status MD, zapocnu svoju
kvalifikaciju pod izuzetno povoljnim uslovima, kao i za sve druge sara-
dike da pod povoljnim uslovima kupe Energetix proizvode. U kombi-
naciji sa motivacijom za stvaranje novih uslovnih marketing direktora
(UMD], postignite maksimalan rezultat u svom poslu.

Kolicine setova su ogranicene. Krenite vec¢ danas! Srecno!



predstavljamo proizvode

STA SVAKA PORODICA

TREBA DA IMA...

Lutajuce srce i Happy disk su najcesce kori-
Sceni nakit i preporucuju se svakoj porodici,
posebno onima koji prvi put pocinju da nose
magnetni nakit i Zele da brzo osete efekte.
Napravljeni su od poliranog plemenitog ce-
lika, ali je jacina magneta razlicita. Lutajuce
srce ima jedan magnet jacine =2.200 G dok
Happy disk ima dva magneta jacine =1800 G.
Na prvi pogled bi se reklo da je Happy disk jaci
od lutajuéeg srca zbog dva magneta, ali to je
samo naizgled, jer se jacine magneta ne sabi-
raju. Svaki od njih, ipak, ima svoje prednosti.
Happy disk je podesniji za nosenje na glavi,
jerizgleda poput Snalice, lakse prianja i njime
se mogu stimulisati dve refleksogene tac-
ke istovremeno, Sto je veoma vazno kada su
u pitanju migrene i glavobolje. Isto vazi i ako
Zelimo da stimuliSemo tacke ispod pupka za
impotenciju ili ukoliko imate problema sa be-
Sikom, matericom, prostatom ili menstrualne
probleme.

Lutajuce srce, kao najjaci komad nakita, po-
stavlja se najblize mestu bola ili zdravstvenog
problema.Posebno se preporucuje u sred-
njim i kasnijim godinama tako Sto se preme-
Sta na razlicita mesta po telu u zavisnosti od
dijagnoza. Kod bolesti kostano-zglobnog si-
stema, otoka, uganuca i preloma, bolova u ko-
lenima, osteoporoze i oStecenja hrskavice sa-
vetujemo nosenje 2 ili viSe lutajucih srca. Ako
imate viSe ozbiljnijih hroni¢nih bolesti mozete
kombinovati lutaju¢a srca sa hepi diskom.
Ukoliko ste uganuli nogu ili imate prelom,
lutajuée srce moze se uvudi ispod longete ili
gipsa. Na ovaj nacin ubrzace se zarastanje
kostiju, smanjic¢e se otok i bol, a Vi ¢ete modi
bolje da funkcionisete.

Bakarno lutajuce srce i bakarni Happy disk
su sa jedne strane od poliranog celika, dok
je sa druge strane bakarna povrsina. Bakar
ima antireumatsko i antibakterijsko dejstvo,
ulazi u sastav mnogobrojnih enzima i veoma
je znacajan za razvoj skeleta. Prednost bakar-
nih komada je u tome Sto se sada bakar moze
nositi na bilo kom delu tela. Preporuka je da
ga kao neku vrstu prirodnog antibiotika nosite
tamo gde postoji neka cisticna promena, in-
fekcija ili zariSte. MoZe se dogoditi da usled
jakih infekcija u organizmu ili sistemskih bo-
lesti, organizam u potpunosti ,.pojede” bakar
i umesto bakra ostane samo crna povrsina. U
toj situaciji, moZete uzeti novo bakarno srce
ili Happy disk, a prethodno zadrzite, jer je
izgubilo samo svoja bakarna svojstva ali ne i
magnetnu silu.

lako je nas nakit pravljen od materijala koji ne
izazivaju alergijske reakcije, kod nekih ljudi se
moze javiti alergija. Alergije na medicinski Ce-
lik su veoma retke (2%), ali kod bakra se ipak
savetuje oprez. Osobe koje imaju alergiju na
biZuteriju, veoma Cesto imaju i alergiju na ba-
kar, i svaki saradnik je duzan da o toj mogu¢-
nosti obavesti svakog novog saradnika, kako
bi se izbegle moguce komplikacije.

februar 2012, h
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Ml predstavljamo

REPAIR

KREMA - SV 30

Dragi Energetixovci,

Zadovoljstvo mi je da vam predstavim svaki
pojedinacni preparat iz palete potpuno pri-
rodne kozmeticke linije ,Sanovita”, koji su deo
brizljivo odabranog asortimana kompanije.
Ovoga puta imam cast da vas upoznam sa
Repair kremom - SV3018, napravljenom na
bazi ruzmarina ipropolisa. Ova krema je na-
menjena osobama sa necistom i problema-
ticnom koZom i nalazi se u okviru ,Sanovita”
podlinije Special Face Care.

Pojam ..problematicna koza” je kompleksno
kozno stanje. Akne, bubuljice i mitiseri su
najrasprostranjeniji kozni problemi. Da li ste
znali da se 68% ljudi suocava se sa aknama
u odredenom periodu Zivota? Bez obzira na
pol, posledice mogu da budu vrlo ozbiljne, jer
akne ostavljaju trajna oStecenja na kozi. Naj-
Cesce se pojavljuju kodi mladih ljudi, ali vrlo
Cesto predstavljaju problem i kod odraslih.
Razlog njihove pojave lezi u poremeéenom
radu i lucenju lojnih Zlezda i cestom zace-

ﬂ energetix magazin

plienju njihovih izlaznih kanala - folikula, bez
obzira na nivo hormona (androgena). Koza
postaje podlozna infekcijama izazvanim gljivi-
cama i bakterijama.

Cesto i sama pomisao na akne i problema-
ticnu kozu, stvara snazno nespokojstvo kod
svih nas. Medutim, ,Sanovita” Repair krema
(SV3018] je kod ovih promena vremenom po-
kazala odlicne rezultate. Preparat ima vise-
struke karakteristike:

1. Antibakterijsko i antisepticno dejstvo -
normalizuje broj bakterija, koje su uzrok in-
fekcija i upala.

2. Regenerativno i zastitno dejstvo - deluju na
celije, stvarajuci im pogodne uslove Kkoji
podsticu njihovo samoobnavljanje. Koza se
samoizgraduje i ozdravljuje. PodiZe se njen
samozastitni mehanizam i postaje otpornija.

3. ReguliSe bioloske funkcije koze - prirod-
ne materije su blage, ali deluju direktno na
celije i celijske membrane epidermisa i der-
misa, kao i na lucenje lojnih Zlezdi, Ciji rad se
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Vasa Zorana Aleksic,
strucni konsultant kompanije Energetix

postepeno uravnotezava.

4. Eksfolijaciono dejstvo - razlaze mrtve celije
sa gornjeg sloja koze, koje stvaraju ,poklo-
pac” na porama, tj. sprecavaju da koza slo-
bodno diSe i da se Celije razmnozavaju.
Krema se stavlja ujutru, na koZu umivenu
magnetnom vodom i ociSéenu Repair toni-
kom (SV 3019).

Najbolji rezultati se postizu svakodnevnom
primenom, kada se kombinuje u kozmetote-
rapiji sa regenerativnom kremom (SV3004) i
detoxamin puderom (DT004), koji se na oci-
$c¢enu koZu nanose u vecernjim satima.
Nemoijte rezultat ocekivati preko noci ali, uz
doslednu primenu, on nece izostati.

Ukoliko vam je potrebna pomoc posetite nasa
predavanja ili dodite u nasa savetovalista.
Timski vas toplo pozdravljam u hladnoj zim-
skim danima, pripremajuci vam novo pred-
stavljanje ,Sanovita” preparata u slede¢em
broju.



DOBRO JE

ZNATI U

POCETKU...

Prirodno je za vecinu novoukljucenih saradni-
ka da su kolebljivi i da su u nedoumici u vezi
s tim da li je ono Sto su Culi na prezentaciji o
dejstvu proizvoda i 0 mogucnosti zarade bas
tako kako se prica ili tu ima i malo, ili mno-
go, preterivanja. Prve nedoumice su: ,Da li je
ovaj posao bas za mene, imam li za to spo-
sobnosti, da li sam dovoljno obrazovan za ovaj
posao” i slicno. Zbog toga je dobro da, na sa-
mom pocetku, novim saradnicima damo neke
od najvaznijih informacija.

Na pocetku morate nauciti osnovne stvari, ici
korak po korak, a sponzor ¢e vam pomagati,
kao Sto instruktor voznje pomaze onima koji
uce da voze. Pazice da istu gresku ne ponovite
viSe puta i strpljivo ¢e vas ispravljati. Treba da
znate da on nije duzan da vam pomaze, niti je
o tome potpisao nekakav ugovor, ali ¢e vam
pomagati jer i sam u tome ima interes. Vazno
je da aktivno uCestvujete i saradujete sa njim.
Trebalo bi da mu postavljate pitanja, radite po
njegovim uputstvima i budete pod njegovim
nadzorom.

Sponzor odreduje dva datuma kada ce vasi
prijatelji doci na vas poziv, da Cuju prve in-
formacije o mogucénostima koje saradnicima
pruza Energetix. Pre nego Sto ih pozovete,
procitajte prirucnik u Marketing planu. U
njemu cete naci sva uputstva za rad. Veoma
je vazno da pitate ako vam nesto nije jasno.
Slusajte pazljivo iskusnije i uspesnije od sebe.
Vedina ljudi ne voli da pita. Radije sami ispro-
bavaju i prave greske, Sto nije pametno. Jed-
nostavnije je iskoristiti mogucnost koju vam
pruza ve¢ osmisljen i u praksi proveren me-
tod rada. Posto ovaj materijal proucite, dobro
razmislite o svemu i sami donesite odluku.
Bitno je da znate zasto pocinjete ovaj posao

(verovatno i vi Zelite da imate viSe novca, da
napredujete, da ostvarite neke svoje sno-
ve). Potrebno je da upoznate nase proizvode
i isprobate ih, kako biste se i sami uverili u
njihovo dejstvo, a tako ih moZete preporuciti
i drugima.

Energetixov logisticki centar koordinira rad,
daje neophodne informacije, priprema CD-
ove prirucnike i druge potrebne materijale,
organizuje seminare i sastanke. Obavezno
saznajte od sponzora gde se redovno odrza-
vaju javna uvodna predavanja koja organizuje
firma. Tamo cete dobiti vise informacija, upo-
znacete uspesne ljude, a dovodicete i prijate-
lje da i njih upoznate sa svojim poslom.
Pored ovih uvodnih predavanja, organizuju
se i redovne obuke za sve profile saradni-
ka (MLM radionice), organizuju se seminari
i manifestacije. Zamolite sponzora da vas
povede na MLM radionicu koja se organizu-
je u vasoj blizini i da vam objasni kako da se
kvalifikujete za sledeci seminar. Na ovakvim
skupovima pokazujemo kako izgleda ovaj
posao, Sta se u njemu moze postici i kako da
prevazidete prepreke koje trenutno imate u
sopstvenom poslu.

Svet oko nas se stalno menja. Isto tako menja
se i broj saradnika, mreza se povecava, pojav-
ljuju se novi proizvodi. Vazno je da neprekidno
budete u toku sa najnovijim informacijama.
Nije obavezno, ali ako Zelite da postignete zai-
sta veliki uspeh, vazna je odluka da postanete
kljuna licnost u ovom poslu. U tom slucaju,
svojim primerom pokazujete drugima kako se
radi. Sto se viSe koncentriSete na bitne stvari
koje unapreduju posao, lakse cete svojim sa-
radnicima prenositi njegove tajne. Cinjenica je
da je licni primer delotvorniji od gomile reci.

¥
¥
mlm kutaki

Tomislav Micic, koordinator prodaje

Prema planu rada, treba da organizujete sa-
stanak svojih poznanika kod sebe, na koji ¢e
dodi i vas sponzor da im predstavi plan i pro-
gram firme, ali to nije dovoljno. Morate da
naucite da sami prezentujete program firme
i da pratite rad sponzora. Sto bolje to savlada-
te, imacete veci uspeh.

U kontaktima sa ljudima srescete se sa tri na-
¢ina razmisljanja o ovom poslu. Jedno mislje-
nje Cete Cuti od onih koji nikada nisu radili ovaj
posao ali su nesto culi o njemu. Drugo mislje-
nje imaju oni koji su bili ¢lanovi, ali nisu ozbilj-
no shvatili ovaj posao pa nisu uspeli, a trece
- oni koji su uspesni u poslu. Sami morate
da napravite selekciju. Sasvim je prirodno da
necete slusati one koji pripadaju prvoj grupi.
Da ste lekar kome predstoji vazna i teska ope-
racija, koga biste pitali za savet? Sigurno ne
portira ili arhitektu, bez obzira na to Sto su oni
inteligentni i odgovorni ljudi. Savetovacete se
sa svojim kolegama, jer jedino oni mogu da
vam daju strucan savet. Tako je i ovde. Kon-
sultovacete one koji su uspesni u poslu ako i
sami zelite da budete uspesni.

Od pocetka 2012. godine, firma Energetix je u
svoj marketing plan uvrstila josS jednu poseb-
nu olaksicu za pocetnike. Ova olaksica pruza
moguénost svakom novom saradniku da ve-
oma lako pokrene svoj posao i brzo stigne do
najviseg nivoa popusta. To je program uslovni
marketing direktor (UMD). Ovaj program Vam
pomaze da te prve stepenice uspona koje tre-
ba da savladate, postanu toliko male da cete
ih preleteti u jednom skoku. Sve informacije o
tome dobicete od svojih sponzora. Iskoristite
odmah jedinstvenu priliku da znacajno pro-
menite kvalitet svoga Zivota!
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magnetna terapija

U Energetix sam se uclanila u julu 2011. godi-
ne, a u januaru 2012. postala sam marketing
direktor. Moj motiv za uclanjenje u Energetix
bio je, pre svega, materijalne prirode. Drugi
je bio druzenje: buduci da sam osoba koja
voli da se druzi, prihvatila sam predlog Sla-
dane Mati¢ i Biljane Stefanovi¢ i odlucila da
postanem deo ove firme. lako nisam imala
nekih ozbiljnijih zdravstvenih problema Ze-
lela sam da preventivno pocnem da koristim
proizvode. Prvi proizvodi koje sam kupila na
preporuku lekara bili su lutajuce srce, de-
toksamin prah i Stapic¢ za vodu. Kasnije sam
pocela da koristim i Sanovita kreme o kojima
sam Citala u Energetix newsu. Kada su kre-
me u pitanju, za njih sam se odludila, jer su
na bazi biljaka, potpuno prirodne, bez aditiva
i konzervanasa. Pocela sam sa koris¢enjem
tonika i uljne emulzije, nakon cega mi je koza
postala zategnutija i meksa. Zelela sam da
prvo sama osetim efekte magneta i drugih
proizvoda, kako bih sa sigurnos¢u mogla daih
preporuc¢im drugim ljudima. Uprkos dobrom
zdravstvenom stanju, jednog dana osetila
sam bol u krstima. Odmah sam stavila lutaju-
¢e srce na donji deo kicme i bol je prestao za

Po struci sam inZenjer statistike, a u penzi-
ji sam ve¢ tri godine. Moja prica pocinje pre
desetak godina. lako sam volela slatko, a ¢o-
kolade sam jela u velikim kolic¢inama, prime-
tila sam da slabim i da me povremeno hvata
neka malaksalost. Obratila sam se lekaru
internisti. Posle analize krvi, ustanovio je, na
moje iznenadenje, da imam poviSen Secer,
12-13 mmol/L. Internista nije hteo da mi daje
lekove, kako bismo izbegli nezeljene nuspo-
jave, nego je pokusao da mi ovaj problem resi
prepisivanjem dijete, dakle ishranom. Tako
se ve¢ desetak godina pridrzavam rigorozne
dijete, redovno kontroliSem Secer i nikada mi
nije bio ispod 10,5 mmol/L i vodim se kao di-
jabeticar 8 godina.

Tako je bilo do pre dve godine, kada sam pri-
sustvovala prezentaciji gde sam Cula i pricu o

15 minuta. Drugi put, bol se pojavio ne samo
u krstima vec¢ se Sirio duz butne kosti sve do
kolena. Ponovo sam stavila lutajuce srce, ovaj
put na sredinu butne kosti i bol je prestao za
15-20 minuta. Herpes na usnama se povukao
nakon dva dana nanosSenja detoxamin pude-
ra. Zbog tendinitisa (upale tetiva) pocela sam
da nosim bakarnu i obi¢nu narukvicu, bol je
prestao, a obim pokreta $ake se povecao. Ci-
tajuci iskustva drugih korisnika o dejstvu ma-
gneta na prosSirene vene i kapilare, resila sam
da kupim bakarnu nanogvicu. Prestali su ,Zi-
gajuci” bolovi koje sam na promenu vremena
povremeno imala u venama; kapilari se jos
nisu povukli, za to je - sudeci prema iskustvi-
ma drugih korisnika - potrebno 2-3 godine.
Sada se dobro ose¢am, imam viSe energije
za razliCite aktivnosti, a Nova godina koju sam
zahvaljujuci firmi Energetix provela u Hajatu,
ostavila je na mene veliki i trajan utisak.

Jo$ jednom zahvaljujem Sladani Mati¢, Biljani
Stefanovi¢ i Radmili Pravilovi¢ na lepim isku-
stvima, obaveStenjima i Sto su mi omogucili
da za kratko vreme dobijem zvanje marketing
direktora.

tome kako magnetnim nakitom moze da se
reguliSe i Secer u krvi.

Svoj Secer kontrolisala sam svake nedelje u
obliznjoj apoteci. Pre nego Sto sam pocela da
koristim proizvode Energetixa, Secer mi je bio
10,5. O tome josS cuvam nalaze kojima mogu
to i da potkrepim. Preporuceno mi je da no-
sim magnetno srce 10 cm ispod levog pazuha
i da pijem detoxamin DT002, 3 puta po 2 kap-
sule. Prihvatila sam tu terapiju, uz svoju rigo-
roznu dijetu, i posle nedelju dana Secer mi je
opao na 5,4 - Sto je u granicama normale. Od
tada redovno koristim ove proizvode i viSe se
ne drzim tako strogo dijete kakvu sam godi-
nama drzala, jedino ne jedem hleb i testo. Za-
hvalna sam firmi Energetix zbog toga Sto nam
je ovakve proizvode ucinila dostupnim.



Pune su Cetiri godine od kako koristim najbo-
lju kozmetiku na svetu - za sebe. Zasto je to
tako? Dijabeticar sam, a koZa dijabeticara je
suva. PodloZna sam cestim gljivicnim infek-
cijama. Nekada sam osecala da mi je koza
.tesna”, sa nepodnosljivim svrabom. Naroci-
to su bile osetljive noge. Izmedu prstiju su se
stvarale ranice, a pete su bile ispucale i ogru-
bele. Nokti su bili krti, lako su se lomili a tes-
ko rasli. Kosa je bila suva i masna, ispucala,
tesko se dovodila u red. Licu je bilo potrebno
vise dekorativne Sminke, teskih pudera da bih
pokrila nedostatke. Ruke, koje su mi zimi na-
roCito stradale, bile su grube i ispucale.

Kada sam pre Cetriri godine uzela svoj prvi
paket kozmetike Sanovita i poslusala savete
Zorane Aleksi¢, konsultanta kompanije Ener-
getix, sve je krenulo nabolje. Sve navedene
probleme sam razresila. Dovoljno je da vam
kazem da svi misle da sam mlada od krsteni-
ce koju imam.

Za Sta sve koristim Sanovita proizvode?

Za brze zarastanje rana i opekotina - nama-

Dragi saradnici, zelimo sa Vama da podeli-
mo pesmu koju je napisala nasa saradnica,
Stevka Todorovi¢, inspirisana programom
kompanije Energetix i njegovim pozitivnim
dejstvom.

Ako i Vi imate neku pesmu, kratku pricu ili
anegdotu, a Zelite da je podelite sa ostalim
clanovima Energetix porodice, posaljite nam
je na e-mail ili dostavite Info-pultu u pisanoj
formi.

zem oSteéeno mesto tonikom, natapkam pu-
derom, stavim lutajuce srce i problem je brzo
reSen. Sve sluzokoze lepo reaguju na tonik i
uljnu rmulziju. Suljevi se automatski povuku
kada se na njih namaze tanak sloj regene-
rativne kreme. Kijavice se znatno ublazava-
ju, ¢ak i nestaju, stavljanjem tonika na malo
vate koju potom stavite u nos. Sampon za
kosu ujedno sluzi i za tuSiranje i potapanje
nogu u prijatnu kupku. Uljna emulzija je ne-
zamenljiva za kosu i celo telo, a svakodnevna
nega nogu obezbedila mi je finu koZu stopala
i peta. Staracke pege su se toliko proredile
da uh skoro i nema. U zimskom periodu kre-
ma za bebe je moj favorit. Kada sam umorna
kozu isprskam magnetnom vodom, oCistim
mlekom za Cis¢enje koZze, toniziram - stavim
masku, zatim kremu, pogledam se u ogledalo
i zasijam, kao da sam tek ustala posle dobrog
sna.

| jo§ mnogo toga je kozmetika Sanovita, koju
svima toplo preporucujem!

sanovita

Iskustvo

Mirjana
Antonijevic

saradnicki kutak i

ENERGETIX

Stevka Todorovic¢

Mislila sam mnogo ja,

dal’ ¢e dobro da mi da.
Uspeh Zelim, trud ne zalim
zadovoljstvo da ostvarim.

Sto se tice tog programa,
zeolita Bogom dana,

jer nas stiti od toksina,
koga danas svugde ima.

Sa brusnicom Zelja skace,
mamurluk tera jace,

nek izlazi muka svaka,
koja steti srca jaka.

Dala si nam snagu jacu,
koja tera bolest svaku,
imunitet kad ojaca,
buducnost je svim’ dugacka.

A magneti tog programa,
oni idu svuda s’ nama,
Setaju se tamo-amo,

pa bolove mi nemamo.

| prirodna Sanovita,
zadovoljstva Cini bitna,
ulepsava celo telo,
ozareno lice smelo.
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SERBIA
Beograd 2.2.2012 Energetix, Prve Pruge 1d Radmila Pravilovi¢ Dr Ivana Dzami¢
Beograd 3.2.2012 MLM Radionica, Energetix, Prve Pruge 1d Nevenka Mici¢ Tomislav Mici¢
Beograd 4.2.2012 13h - SVECANI MARKETING Opstina Novi Beograd
Beograd 6.2.2012 SANOVITA savetovaliSte ENERGETIX, Prve Pruge 1d Zorana Aleksi¢
Banja Luka 7.2.2012 Hotel Bosna Rajna Sremcevic¢ Dr Dragisa Sremcevi¢
Krusevac 7.2.2012 MLM radionica, Krusevac, Novi Palas Dragoslava Tanic¢ Tomislav Mici¢
Nis 8.2.2012 Univerzitet Nis Dragoslava Tani¢
Beograd 9.2.2012 Energetix, Prve Pruge 1d Dragoslava Tani¢ Dr Vesna Jakovljevi¢
Obrenovac  9.2.2012 Sportsko Kulturni Centar Danka Maljkovi¢
Beograd 10.2.2012  MLM Radionica, Energetix, Prve Pruge 1d Dragoslava Tanic¢ Tomislav Mici¢
Leskovac 10.2.2012  SANOQVITA savetovaliste, Centar za ekonomiku i domacinstvo  Danijela Buric¢
Beograd 13.2.2012  Specijalisticko predavanje ENERGETIX, Prve Pruge 1d Dr Ivana DZzamic
Subotica 13.2.2012  SANOVITA savetovaliste, Otvoreni Univerzitet Ivana Bukic¢
Pirot 14.2.2012  SANOVITA savetovaliste, Savez Samostalnih Sindikata Danijela Duri¢
Beograd 17.2.2012  MLM Radionica, Energetix, Prve Pruge 1d Radmila Pravilovi¢ Tomislav Micic¢
Obrenovac 21.2.2012.  SANOVITA savetovaliste, Sportsko Kulturni Centar Zorana Aleksic¢
Beograd 20.2.2012  Specijalisticko predavanje ENERGETIX, Prve Pruge 1d Dr Ivana Dzamic
Beograd 22.2.2012  Energetix, Prve Pruge 1d Gordana Ili¢ Dr Ivana Dzami¢
Zrenjanin 22.2.2012  MLM Radionica, Kulturni Centar Zrenjanin Dragoslava Tani¢ Tomislav Mici¢
Krusevac 22.2.2012  Hotel Rubin Nevenka Mici¢ Dr Gordana Milosevic¢
Beograd 23.2.2012  Energetix, Prve Pruge 1d Radmila Pravilovi¢ Dr Ivana Dzamic
Beograd 24.2.2012  MLM Radionica, Energetix, Prve Pruge 1d Gordana Ili¢ Tomislav Mici¢
Beograd 27.2.2012  SANOVITA savetovaliste ENERGETIX, Prve Pruge 1d Zorana Aleksic¢ Zorana Aleksic

*Energetix prezentacije pocinju u 18:30 ponedeljkom, 18:00 ostalim radnim danima i u 11:00 subotom,
osim ako nije drugacije naznaceno. (Utorkom i sredom nema Energetix prezentacija u Beogradu)

**Informacije o prezentacijama u Regionu 1 moZete dobiti u prostorijama firme.

***Prezentacije u regionu koje drze saradnici iz Srbije bice evidentirane u rasporedu predavanja.




